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	時間
	課程名稱
	課程綱要

	10/16
09:30-12:30
	採購的基本功
	· 採購標的物產業與市場的瞭解與掌握
· 採購5R & OST
· 如何建立攻堅不破的採購組織
· 出奇制勝的採購策略分類
· 如何將策略變得多角化

	10/16
13:30-16:30
	贏得賽局的策略思考
	· 如何執行策略提高品質彈性
· 教你看懂牌桌上勝算機率，拿回發牌權
· 不只成為yes man，利用優勢創造策略
· 成為買方的「自己人」之關鍵
· 鴻海競爭的策略案例



  
微利時代的採購策略藍圖全攻略











看懂談判桌下的遊戲


 


 








競爭激烈的微利時代，每家公司尋求開源，更要求cost down，身為「採購」不只要看懂牌桌上的規則；更要掌握牌桌下的潛規則，以提高獲利！


面對客戶殺價時，害怕對方的不真訊息？遇到可疑的陳述，想找破綻卻無從下手？此課程特別邀請多年業界採購經驗張耀勝老師，教你從對手行為的蛛絲馬跡，識破對手的情緒狀態與真偽，讓你掌握大局，重新拿回 發 牌 權。








提升採購同仁及時掌握瞬息萬變的共需市場變化能力


養成採購同仁有效率制定公司應變策略的能力


加強學員擬定策略運用的方法


提升學員採購專業能力以達到企業採購目標





【6hr學習目標】





超強王牌講師張耀勝老師


現任：國內前二十大企業行政部門副處長及大學兼任講師


曾任：上市公司採購部門、金控(股)公司行政主管，從事資材採購、行政管理及專案之相關業界工作經驗近15年，擅於將上課內容透過生動的呈現，並結合實際案例分析，加速學習記憶，並實用於工作。藉由此課程提升學員對於談判心法的掌握與議價策略有效的運用，進而促進相輔相成效果而達到cost down 的目標。








活動洽詢


(02)2577-4249 #259甯小姐


              #312 楊小姐





課程費用


原價：$2400/人(含講義、餐點)


非公會會員/新學員:$2160/人


公會會員/舊學員：$1920/人


3人以上團報：$1680/元








