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如何成為展場銷售高手
參展是現今企業主衝刺業績的最佳管道，但是你真的能把握這銷售的黃金週期嗎？展場如戰場，如何快狠準的發掘潛在客戶，才能贏在起跑點上！本課程去除複雜多餘的元素，讓您一氣呵成把握展覽帶來的商機，就可以為您創造無限佳績！


1.參展前有那些準備�2.如何成為展場銷售高手�  ((展場接觸技巧�                   ．調頻率~依客戶不同建立信賴�  ((調查、確認~篩選有效潛在客戶�                 ．Wants(想要) and needs(需要)�                 ．探索、創造潛在客戶購買動機� ((打動人心的產品說明� ((處理客戶異議的話術�                 ．常見的客戶異議�                 ．依據客戶不同特質進行異議� ((快速成交技巧�                 ．成交的技巧情境與對策�                 ．不同的客戶成交時可能會的反應�3.邁向成功之路~�                  ．如何跟進潛在客戶�                  ．目標設定                 ．行動改善





1.展前行銷，如何邀請潛在客戶來攤位參觀?�2.如何在展場上如何接觸客戶?�3.如何篩選有效潛在客戶?�4如何在眾多競爭者中和客戶談論產品價格?�5.如何有效的介紹產品，及服務?�6.並引起客戶購買公司產品的興趣?�7.展後如何跟進潛在客戶?





1.開課單位：台北市電腦公會        2.研習地點：臺北市八德路三段2號      3.課程網址：http://edu.tca.org.tw


4.聯絡方式：2577-4249 #229劉小姐  5.課程時間：3/22週一9:30-16:30         6.課程費用：原價$2400元(含講義、餐點)





(課程目標





身份證末6碼�
(為確保您的學員資格,請務必填寫,謝謝!)�
出生年月日�
     年    月    日�
�
姓　名�
�
服務部門�
�
職稱�
�
�
公司名稱�
�
產業類型�
�
聯絡傳真�
�
�
E-mail�
�
聯絡電話�
分機�
�
繳費方式�
 □信用卡刷卡單   □支票   □電匯(限公司行號)�
行動電話�
０９　　－　　　　　　�
�
發票資料�
□發票統一編號:________________   □不需開立統一編號�
飲食習慣�
 □葷食 □素食�
�
聯絡人�
□姓名________________ □分機__________ □E-mail ______________________________�
�






──────如欲報名請填妥下列表格，傳真至(02)2578-6427 / 2579-1383，將有專人為您服務──────





原價2,400元�3/15前繳費8折�第2人6折








3/22課程內容





(授課老師





李經晶專長領域：�大型團隊共識營規劃執行、巔峰銷售~顧問式銷售、電話行銷規劃執行、團隊績效營規劃執行、潛能開發活力營、業務激勵表揚大會


現職:


經祐國際訓練部經理、課後輔導老師、各大年度課程設計老師、大型激勵潛訓講師、知名企管顧問公司約聘講師











