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強力 電  話  行  銷　技巧6小時





身份證末6碼�
(為確保您的學員資格,請務必填寫,謝謝!)�
出生年月日�
     年    月    日�
�
姓　名�
�
服務部門�
�
職稱�
�
�
公司名稱�
�
產業類型�
�
聯絡傳真�
�
�
E-mail�
�
聯絡電話�
         分機�
�
繳費方式�
 □信用卡刷卡單   □支票   □電匯(限公司行號)�
行動電話�
０９　　－　　　　　　�
�
發票資料�
□發票統一編號:________________   □不需開立統一編號�
飲食習慣�
 □葷食 □素食�
�
聯絡人�
□姓名________________ □分機________ □E-mail ______________________________�
�






────如欲報名請填妥下列表格，傳真至(02)2579-1383/ 2578-6427，將有專人為您服務─────





※團體報名另有優惠！





1/8(四)前報名�先搶價$2,160





(上課時間： 98/1/14、1/15晚間6:30~9:30


(上課地點：台北市八德路３段２號


(上課費用：全程6小時，費用$2,700


(開課單位：台北市電腦公會人才培訓


(服務電話：2577-4249 ext 312林小姐





課程資訊





98/1/15 Thu.





98/1/14 Wed.





(漂亮的開場白：用聲音做電銷 


(實作演練－比喻電銷法 


(實作演練－NIKE電銷法


           Just Do It Now 


(電銷的情緒管理技巧 


(邁向未來：電話行銷的行動計畫





(21世紀行銷新趨勢－電話行銷(TM)


(電話行銷失敗的原因


(為成交做準備：電話行銷規劃技巧


(實作演練－全腦電銷法Total Brand


(實作演練－數字魔力電銷法


(實作演練－利益導向電銷法











本課程由黃永猛老師親自授課，融合銷售與談判技巧，並透過實戰演練方式應用於工作中。想學習電話行銷最新技巧，想提昇商品說服力，想讓業績持續長紅，誠摯邀請您參加本課程！








電話一邀約就失敗，問題出在哪裡？本課程教導電話行銷發展趨勢，指出電話行銷為何會失敗並快速轉變學員不正確的電話行銷觀念與方法，短期內迅速提升電話行銷績效。








( 行銷新趨勢－用電話敲開顧客的心門





如您不願再收到類似傳真，請註明傳真號碼後回傳，造成您的不便敬請見諒











