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9/2(二)價格是銷售重頭戲�
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議價中「價」的內涵與類別
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誰出價,又要如何喊價才會贏 
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談判中的情報、權力、戰術與成果
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實務中提價、砍價能戰術操作
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Case Study：分組演練與分享
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9/4(四)當價格成為議價僵局時�
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讓價格談判回到正確的位置
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以價值取代價格：找出創新機會
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用價格界線、折扣、包裝、分級訂價 
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客戶想要砍價的心理與最佳理由
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Case Study：分組演練與分享





�
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銷售議價與價格談判











身份證末6碼�
(為確保您的學員資格,請務必填寫,謝謝!)�
出生年月日�
     年    月    日�
�
姓　名�
�
服務部門�
�
職稱�
�
�
公司名稱�
�
產業類型�
�
聯絡傳真�
�
�
E-mail�
�
聯絡電話�
分機�
�
繳費方式�
 □信用卡刷卡單   □支票   □電匯(限公司行號)�
行動電話�
０９　　－　　　　　　�
�
發票資料�
□發票統一編號:________________   □不需開立統一編號�
飲食習慣�
 □葷食 □素食�
�
聯絡人�
□姓名________________ □分機__________ □E-mail ______________________________�
�






~~~~~課程網址：edu.tca.org.tw／報名請填妥下列表格，傳真至(02)2579-1383，有專人為您服務~~~~~~








※開課單位：台北市電腦商業同業公會             ※研習地點：台北市八德路三段2號    ※研習時間：2008//9/2-9/11  18:30-21:30             ※聯絡方式：(02)2577-4249 #312林小姐    ※本課程共12小時NT$5,400元，3人團報每人只要$4,050元





9/9(二)突破價格僵局談判技巧�
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對於價格的錯誤與積極思考規劃
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看清客戶在價格異議下的心理
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抵禦價格進攻的六種防禦方法
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價格談判時的行為與壓價策略
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分組討論：面對議價的反應與理由 
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9/11(四)面對殺價的應對策略�
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保衛價格的五條策略原則與方法
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價格談判的語言表達體系
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面對殺價的10種方法與話術
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順利完成調價的十六個藥方
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分組討論：創造企業與客戶最大價值 





�
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               前30名報名


           享優惠價：$4,320元/人�           還有3人以上團報優惠及


 9月壽星超值優惠$4,000元/人








特選講師


大人物知識管理集團 范揚松總經理


經歷：


聯合百科電子出版機構發行人兼社長


歐洲大學、南昆士蘭大學MBA學程教授


虹成科技股份有限公司 執行副總經理�北區房屋仲介股份有限公司 總經理


相關管理著作20冊，接受媒體專訪100次以上
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