



創業者有硬體成本過高的煩惱，老闆有業務人員績效不一的困擾，業務人員有達不到業績回家吃自己的苦惱。


以前，業務人員必須靠陌生拜訪獲得訂單；


現在，fb上代購、產品推廣、曝光…等隨觸可及，如何在網路上做業務、賣產品？





本課程邀請多年網路業務經驗的鄔峻清顧問，教你如何在網路中主動出擊、尋找TA，


利用網路產生信任將客戶留下，讓網路，成為你的TOP Sales，直接就在網路上大賣產品吧！





一條龍式的網路業務銷售大賣課　　





網路　最好的業務





】





【





【支票】抬頭：台北市電腦商業同業公會 �掛號寄：105 台北市八德路三段2號3樓 人才培訓組 收 �【電匯／ATM轉帳】國泰世華銀行敦南分行(代碼：013) 


匯入帳號(14碼)：824133 +貴公司統一編號 (8碼)


(此費用不含轉帳手續費)


【信用卡刷卡】請於網站下載信用卡刷卡單回傳�





付款方式





18:40~21:40


台北市電腦公會推廣中心 (八德路三段2號)


含講義、證書、餐點


原價$6,000/人


非會員/新學員  優惠價$5,400/人


會員/舊學員    回饋價$4,800/人


3人團報價$4,200/人


02-2577-4249 #259 Abby  #312 Sarah











洽詢電話





課程費用





上課地點





課程時間





網路行銷整合顧問 鄔竣清





宏林跨媒體整合行銷副總經理





豐富的網路行銷、網站製作、網站經營的經驗，針對網路行銷及業務通路規劃、經營行銷策略規劃、品牌規劃、社群媒體規劃具備豐富經驗。





配合案例分析，上課方式輕鬆幽默，讓許多學員能力及應用在實務上，明顯提升網站瀏覽率。





企業認證：


耐斯集團 新日化、奇美集團、麗嬰房集團、台灣愛普生、SKB文明鋼筆…等。








逛街型客戶 vs 直接購買型客戶的lock策略       


主打焦點 vs 重複曝光 vs 客戶焦點如何編排





如何建立粉絲的信任關係


CRM名單管理的祕訣





如何寫出難以抗拒的網路業務銷售文案   


3秒吸睛前導文這樣寫





如何尋找網路潛在客戶


如何利用網路建立人脈新存摺





啟動網路的關鍵點與費用預算編列    


網路業務的設定目標與計畫





不靠勢！


打造優質網站動線





想要大賣，


要懂得如何留下客戶





要賣的好，


就要粉絲自動找上門





啟動網路，


開拓魚池還是大海針？





透過網路，


業務如何主動出擊？





11/12(四)





11/17(二)





11/19(四)





11/24(二)
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11/10(二)








