故事，讓商品變暢銷
說出商品故事，讓商品更暢銷
通常，最深刻的道理往往蘊藏在最簡單的故事中；

      絕妙的行銷道理，也往往蘊涵著難以忘懷的小故事。
在社群時代，沒有故事就沒有銷售，
好的行銷故事能創造情境，引導消費者乖乖埋單，

如果故事力不足，就像把商品帶到消費者面前，卻無讓法打動人心。
身為現代行銷人，消費者去哪裡，敏感度就應該跟到哪裡，

只要認真搞懂商品和故事之妙處，就能在過多商品的拳擊場中，打出自己的一片天。
一個身上充滿故事的「新一千零一夜」說故事達人 張宏裕老師，懂得把故事和行銷完美配對，並帶動行動，透過許多真實案例及說故事小技巧，一步步教你如何打造獨一無二的行銷力，化身為現代行銷說書人。
課程效益

1.
運用故事力賦予商品情感和生命力，發揮影響力

2.
突破行銷壁壘，凝聚與顧客間的情感交融

3.
掌握說故事行銷的成功法則，了解客戶回應的方式

4.
運用故事力克服遭到拒絕的恐懼，啟動商品價值與魅力

5.
掌握商品故事關鍵內容，獨立行銷一個新商品，創造商機與訂單

適合對象

1. 從事行銷企劃相關工作者

2. 熟悉相關行銷管道，並想學習利用故事強化商品力

3. 對說故事有興趣者

課程內容

	日期
	課綱
	內容

	4/13(一)
	故事力挖掘感動力-
掌握說故事的關鍵ETC
	· 案例：美麗的邂逅 & 故事創造不平凡的差異
· 為什麼要說故事—故事創造的價值效益
· 故事可以破除障礙，建立關係
· Workshop：找出我的故事源
· 掌握說故事的三個關鍵點：ETC

	4/17(五)
	故事行銷成功四關鍵-

3W1H & 打造信任感
	· 案例：今朝且看我  
· WHO: 故事說給誰聽？
· WHAT: 想說什麼故事？
· HOW: 如何說才能吸引他人聽？
· WHY: 為什麼要說這故事 ?
· Workshop：「我的蘋果樹」
	· 故事的五項基本要素
· 用英雄串連故事用故事打造信任
· 描述故事的敵人特質
· 打開「覺醒」雷達，傳遞
· 口碑創造「轉變」的快樂結局


	4/20(一)
	故事行銷腳本製作
&

成果發表
	· 案例: 阿嬤，我要出嫁了
· Workshop：故事行銷 DM 製作-- 標題與內容
· 故事能夠破除障礙，建立連結關係
· 說故事行銷，讓你溝通無往不利


講師：創新、洞察、有生命力的企業教練 張宏裕 老師

現任將苑領導工作坊、故事方舟文創工坊、信望愛企業教練工作坊主持人。曾任臺灣固網業務處長、聯強國際資深產品經理、東訊公司國外部專員、行政院主計處研究員，課程內容深具啟發力，更能針對不同產業適時調整課程方向，擅長運用故事引導促動人心，旁徵博引領導管理學說，信手拈來舉陳最新實務案例，學習更深入、有效果。
著作包括：

《A+團隊，讓夢想起飛----卓越績效與激勵人心的 32個法則》、

《行銷，說出故事力：傳遞理念＆商品價值的49個感召法則》、

《說故事, 學激勵 ---點燃熱情與夢想的30個激勵工具》、
費用及相關說明

主辦單位：台北市電腦公會人才培訓

研習地點：台北市八德路三段2號(台北市電腦公會聯誼中心)     電子地圖

研習時間：18:40-21:40 

課程費用：非公會會員/新學員$3600(含講義、餐點、證書)

公會會員/舊學員$3240/人

3人團報$3060/人
3/16前報名享早鳥優惠價$2880/人

付款方式：【支票】抬頭：台北市電腦商業同業公會 

　　　　　　　　　以掛號寄：105 台北市八德路三段2號3樓 人才培訓組 收 

　　　　　【電匯／ATM轉帳】國泰世華銀行敦南分行(銀行代碼：013-0534) 

　　　　　　　　　　　　　　匯入帳號(14碼)：824107 +貴公司統一編號 (8碼)

　　　　　　　　　　　　　　(此費用不含轉帳手續費)

　　　　　【信用卡刷卡】請點選此處下載信用卡刷卡單

洽詢電話：02-2577-4249 #259甯小姐、 #312 楊小姐
課程分類：行銷企劃
方框文字：用故事做行銷 用腦拿訂單
早鳥優惠 $2880/人 (詳見費用說明)
