非知不可社群行銷學 一擊奏效超吸睛的社群集客術
許多公司在社群媒體上不斷發文，內容平凡、沒創意，
這樣的貼文多半會被自動忽略，無法引起消費者的興趣，

只有創造高品質內容，完美融入各個社群平台和行動裝置，
真的和客戶互動，用專為各平台打造的內容和他們溝通，

才能夠在一片嘈雜中，切中客群，成功行銷。
新平台的重要性已無法忽略，如何善用社群網站達成公司目標，將成為現在行銷重要管道
5堂課，擁有多年社群行銷的 鄔竣清顧問，一步步帶你了解如何有效使用社群網站，啟動粉絲的推薦引擎。
　　
課程效益
- 從策略面、規劃面與執行面完整的探討網路行銷策略重點
- 從廣告及行銷角度來實際操作網路行銷。
- 有效分析廣告及商品市場效益透由實作演練擬出網路行銷規劃藍圖。
- 提升您在網路銷售的轉換率，訂定網路整合行銷藍圖
適合對象
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	-欲發展社群行銷的企業中階主管
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	-企業中網路行銷部門、行銷部門、產品行銷部門的工作者
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	-欲利用網路行銷提升業績的企業經營者
-欲透過網路行銷打造新事業藍圖的創業者
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	課程日期
	課程名稱
	內容提綱

	3/10(二)
	進入1000萬台灣人的社交宴會
內容準備與FB廣告效益最佳解析
	•       完全掌握什麼是社群媒體
•       了解Facebook的擴散力有多強
•       社群內容準備與動線規劃
•       網路社群資訊收集術
•       官網和粉絲專業需要並存嗎？

	3/12(四)
	製作可以讓人按「讚」的發文內容
粉絲專頁經營訣竅
	•       社群行銷完全攻略
•       影像影響印象締造「轉換率」
•       目標族群 VS 內容 VS 頻率
•       如何寫出生動吸睛的粉絲專頁

	3/17(二)
	Facebook夠力嗎？
驗收粉絲專頁的效益
	•       破解社群廣告的迷失
•       廣告目標設定與網路行為分析
•       如何知道FB的行銷是否有效
•       如何讓你的廣告更具效益

	3/19(四)
	集客工具──「打卡、優惠、活動」的潛力與社群整合預算分配
	•       用「打卡」的口碑集客
•       結合「打卡」功能的商業型態──「打卡優惠」
•       優惠活動的類型與運用流程
•       行銷廣告預算分配質化與量化衡量
•       達成口碑行銷的 KPI 指標

	3/24(二)
	行銷key Word-
破解關鍵字廣告的迷思
	•       關鍵字廣告活動概述
•       廣告活動與廣告群組
•       AdWords廣告報表關鍵字廣告運用方法
•       如何下對關鍵字
•       關鍵字廣告的未來


鄔竣清  傳盛科技股份有限公司總經理
網路行銷經驗豐富，擔任業界網路行銷顧問,包含奇美集團、家吉網路購物、台灣愛普生科技、耐斯集團新日化、日商朝日企業等。並有豐富網路行銷教育訓練經驗，包含鼎新電腦、中國生產力中心、資策會、外貿協會、資生堂、104人力銀行、中華電信、微星電腦、富邦多媒體、通用汽車、經濟部中小企業處、台北縣政府、實踐、亞東、輔英、元智大學...等。擅長利用深入淺出的教學方式、實際案例分析、互動式學習，上過課的學員皆佳評如潮，能立即應用。
主辦單位：台北市電腦公會人才培訓
研習地點：台北市八德路三段2號(台北市電腦公會聯誼中心)   
[image: image5] 電子地圖
研習時間：18:40-21:40 
課程費用：非公會會員/新學員$6000(含講義、餐點、證書)
         公會會員/舊學員$5400/人
         3人團報$5000/人
2/10前報名享早鳥優惠價$4500/人

付款方式：【支票】抬頭：台北市電腦商業同業公會 
　　　　　　　　　以掛號寄：105 台北市八德路三段2號3樓 人才培訓組 收 
　　　　　【電匯／ATM轉帳】國泰世華銀行敦南分行(銀行代碼：013-0534) 
　　　　　　　　　　　　　　匯入帳號(14碼)：824102 +貴公司統一編號 (8碼)
　　　　　　　　　　　　　　(此費用不含轉帳手續費)
　　　　　【信用卡刷卡】請點選此處下載信用卡刷卡單
洽詢電話：02-2577-4249 #259甯小姐、 #312 楊小姐
