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如您不願再收到類似傳真，請註明傳真號碼後回傳，造成您的不便敬請見諒





身份證末6碼�
(為確保您的學員資格,請務必填寫,謝謝!)�
出生年月日�
     年    月    日�
�
姓　名�
�
服務部門�
�
職稱�
�
�
公司名稱�
�
產業類型�
�
聯絡傳真�
�
�
E-mail�
�
聯絡電話�
分機�
�
繳費方式�
 □信用卡刷卡單   □支票   □電匯(限公司行號)�
行動電話�
０９　　－　　　　　　�
�
發票資料�
□發票統一編號:________________   □不需開立統一編號�
飲食習慣�
 □葷食 □素食�
�
聯絡人�
□姓名________________ □分機__________ □E-mail ______________________________�
�






──────如欲報名請填妥下列表格，傳真至(02)2578-6427 / 2579-1383，將有專人為您服務──────











PART 2：行銷創意”異”籮筐


．製作行銷百寶袋：讓對方想看愛看心動行動，讓行銷力無所不在！


．以服務擴大視野：不花一毛錢，使媒體爭相報導自家商品的密笈。


．大三贏實際作法：合約、提案本、A4合作損益試算表的製作與設計。


．實務演練二：如何啟動對方企業的資源，創造跨業合作的雙贏典範！








PART 1：以小搏大的創業家觀念


．珍惜現有資源：如何盤點有形無形資產，建立以小搏大創業態度！？


．讓客戶依賴我：透過剝洋蔥系統，掌握所有的預期結果與突發狀況！


．以物易物原則：創造相對的對價關係，讓三隻小豬換回一片土地！


．實務演練一：運用現成產品、客戶、資源，創造十倍、百倍的績效！








6/24(二)前報名





．主辦單位：台北市電腦商業同業公會       ．研習地點：台北市八德路三段2號(電腦公會聯誼中心)


．研習時間：97/7/2 (三)、18:30-21:30         ．研習費用：本課程共3小時NT$1800元��





企業預算有限，不知該如何有效的行銷、宣傳、辦活動？95％的企業都重複在開發客戶，卻只有5％的企業，找到了異業合作提升1200%營運績效的方法！陳日新老師分享自身經驗，教導學員如何不花一毛錢，卻創造出點石成金的明星商品與奇蹟式的銷售量！？








$990元/人�享





舊學員$890/人�享





行銷高手陳日新老師 


從推銷工讀生做起，歷經業務冠軍、企劃經理、製作總監、宣傳主管、上櫃董事等職務；�他將20年實務經驗，焠煉成簡單、好學好用的方式，教大家創造雙贏賺大錢！


現職：和田行銷公司執行長:金革唱片上櫃董事/顧問


報導：蘋果日報/經理人雜誌/Cheers雜誌/工商時報/年代新聞等專訪    


著作：「台灣賓士汽車經典故事」編纂（2008年4月出版）「熱情行銷俠的28個分享」








